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EXPOSER AU SAAM
FICHE TECHNIQUE

Nombre De Visiteurs Attendus : 5.000 Nombre De Rencontre B2b : +50

- Stand de 2.96 x3m

- Tarif unique : 850 000 FCFA (Huit Cent Cinquante milles CFA).
Ce tarif comprend :

Lemplacement de 2.96 x 3m?

+ 3 badges exposants

« Un boitier électrique de 1a 3 Kw inclus (une prise par stand

« Un ensemble mobilier comprenant : 1 table et 2 chaises

« Une enseigne avec le nom de l'exposant

: Aucun autre aménagement de stand nest prévu (pas de cloisons, pas de grilles, etc.). Chaque exposant
peut décorer son stand comme il le souhaite & condition de respecter les consignes de sécurité du salon.




LE CONTRAT

Le contrat et les conditions générales sont en annexes A ce dossier
Le contrat devra étre signé et cacheté : a retourner avec le dossier.

INFORMATIONS DE PAIEMENTS

Pour étre inscrit au SAAM 2024, I'exposant doit obligatoirement joindre  cette demande de
participation un acompte d'un montant de 50% de la valeur TTC.
Cet acompte n'est pas remboursable en cas de désistement.

Résident: par chéque, par espéces, par mobile money ou virement.
Non résident : par virement

Montant total a payer :

Informations de paiements :

Cheque a l'ordre de BISSAP AGENCY
Informations de virement bancaire d nous demander.

SIGNATURE
Le soussigné demande son admission au Salon Africain des Arts de la Maison (SAAM 2024).
Il certifie avoir pris connaissance des clauses du reglement et des conditions du SAAM 2024,

contenues dans le contrat et le dossier des exposants et sengage ainsi a les respecter.

Nom et fonction du signataire :
Votre participation ne sera définitive qu’apres validation de votre dossier par I’ orgomsoteur.




